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Pesquisa GEM 2017 Brasil )))
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Necessidade Oportunidade
2017 40% 99,99% :
2014 29% : M% :
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~ Empreendedorismo

~ no Brasil

Relatério Executivo

Global
GEM Entrepreneurship
Monitor
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AUTODIAGNOSTICO




O que te impede de dar o préximo passo? >>>

EMPREENDA

Sensibilizagao dos Clientes




Medo?
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% da popula¢ao que afirma que o medo de fracassar nao
impediria que comegassem um novo negocio

Brasil 50,5 57,6
Africa do Sul 67,0 64,4
Alemanha 53,3 55,7
China 62,5 59,0
Estados Unidos 68,5 65,1
India 69,2 65,3
México 66,9 68,9
Russia 55,3

Fonte: GEM Brasil 2016
1 Percentual da populagdo de 18 a 64 anos.
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Resultado do Autodiagnostico

8 - 19: E provavel que o medo tem impedido vocé de
iniciar agoes para conseguir suas realizagoes.

20 - 31: E provavel que o medo tem levado vocé
interromper agoes iniciadas que possibilitariam suas
realizagoes.

32 - 40: E provavel que vocé tem dominado o medo
e conseguido superar seus desafios, possibilitando
suas realizagoes.



Modelos mentais limitantes?
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O que é modelo mental?
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Aplicacao de ferramentas!
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40 passos para quem busca desenvolver
o Modelo Mental para o processo
empreendedor



VOCE NAO PRECISA TER
SUCESSO PARA SER FELIZ,
MAS PRECISA SER FELIZ
PARA TER SUCESSO.
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METODOLOGIA FLOW

Capacitacao Empreendedora



Metodologia Flow >>>
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DESAFIO

Excitacao FI-OW

focado, luz no A Ita

fim do tinel

Ansiedade Performance

estressado, alerta

Preocupacao

triste, estressado Controle
confiante

Relaxamento

Apatia S ;
satisfeito, confiante

acomodado
Tédio
deprimido
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Oportunidades

Ideia Projeto Negdcio
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IDEAQAO PITCH EMPREENDEDORES

U wuno ANALISE DE RISCO NETWORKING
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O EMPREENDEDOR O EMPREENDEDOR

O inicio da O EMPREENDEDOR O EMPREENDEDOR  ~ NEGOCIOE O E SEUS
Jornada  © EMPREENDEDOR E SUA IDEIA EONEGOCIO MERCADO RESULTADOS
PRECURSO> _ DIA1 > DIA2 )  DIA3 > DIA4 > DIA5 2
: Ser : :

Alinhamento de Transformando Diferenciando :
Conceitos Empreendedor, Ideias em Implementando sua Proposta Construindo
Visao, Metas e Nea6cios 0 seu Negocio. de Valor Resultados.
Caminhos g '

23
Sensibilizacdo dos Clientes






Modelo Mental de um Empreendedor
de Sucesso

Fonte: empresariosbrilhantes.com.br



EMPRETEC

Seminario padronizado pela ONU -
Desenvolvendo Empreendedores de
Sucesso

Oportunidade unica para:

e Familiarizar-se com os padroes de comportamento de sucesso
e |dentificar o seu potencial empreendedor
e Fortalecer suas caracteristicas empreendedoras

e Adquirir conhecimentos e habilidades para desenvolver o seu Plano de Negdcios




30 comportamentos empreendedores de sucesso

10 CCEs estao dividas em 3
conjuntos: realizacao,
planejamento poder

6 DIAS INTENSOS RUMO AO SUCESSO!



Faz sentido para vocés?

OBRIGADO!

Eng. MARCELO PARANZINI

* marcelop@sebraesp.com.b




